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The competitor offer clause presents an efficient legal tool for counteraction of risks which appear in the international
market, most frequently price risks and some non-currency risks. Nevertheless, respective clause comes closer to that of
keeping the contract value and, especially, to the price revision clause, given the fact that the competitor clause represents a
clause of contract adjustment to the new circumstances. The competitor offer clause is quite frequent stipulated in some
long-run contracts; still no things embarrass the parties to include it in other categories of contracts.

Under the competitor offer clause, the promissor has to choose between the acceptance of this offer and the contract
cancellation. At the same time the beneficiary is on the inside track. On the one hand, the beneficiary benefits from the
conjectural changes which have the direct relation to the contract in execution and on the other hand, in case when the
promissor will not comply with the new conditions of the competitor offer imposed by the new conjuncture of the world
market, the beneficiary will cancel the contract in execution in an absolutely legal way and will conclude a new contract
with a tertiary offer under the conditions of a more advantageous offer. The competitor offer clause generates legal effects
in favour of one party of the contract, usually in favour of buyer, but it can be stipulated in favour of the seller, too.

The mentioned offer is invoked by the competing tertiary and comprises more advantageous conditions in order to
produce legal effects, thus the offer should be sufficiently defined to express the offer’s intention to commit him legally
in case of the offer’s acceptance, to be performed in a written form and materialized by means of a trade letter, to be
strong, precise and complete, unambiguous and to be addressed to more determined persons, to emerge from a popular
and serious tertiary supplier who possesses a strong position on the international market and is able to fulfil his
obligations in case of acceptance.

The efficient functioning of the competitor offer clause imposes some specific procedural implications between the
contractual partners. They refer to certain notifications, which must reach a certain form, under certain conditions and
terms in which they should be performed. Thus, the beneficiary is obliged to announce the promissor about a competitor
offer existence and the latter is obliged to inform the buyer about the taken decision. As a rule, the notifications are
made in a written form by means established by the parties in the contract.

Contractele de comert international, indeosebi cele incheiate pe termen lung si mediu, pe parcursul exe-
cutdrii lor sunt supuse mai multor feluri de riscuri, care in literatura de specialitate au fost clasificate dupa
mai multe criterii. In opinia noastra, riscurile valutare si cele nevalutare, riscurile politico-administrative si
evenimentele naturale sunt cele mai frecvente riscuri care pot avea o influentd extrem de nefavorabild atat
asupra executarii, cat si a intregii economii a contractului de comert international. Practica de comert inter-
national a creat mai multe categorii de instrumente juridice, care au ca finalitate protejarea de impactul nega-
tiv al riscurilor ce pot surveni in perioada dintre momentul Incheierii si cel al executarii contractelor de comert
international.

In acest sens, clauza ofertei concurente este un instrument juridic de adaptare a contractului de comert
international la noile conditii impuse de conjunctura economica atat internationald, cat si regionala.

Analizand opiniile expuse 1n literatura de specialitate [1, p.88], [2, p.185], [3, p.93], [4, p-93-94], [5, p.61] privind
interpretarea clauzei ofertei concurente, ajungem la concluzia ca scopul clauzei ofertei concurente consta in
contracararea riscurilor nevalutare si de pret, care provin din schimbarea conjuncturii pietei mondiale, prin
invocarea unei oferte de catre un tert concurent, care contine conditii mai avantajoase comparativ cu obiectul
contractual care este in curs de executare. Din alt punct de vedere, observam ca, in cazul invocarii ofertei
concurente, promitentul are de optat intre acceptarea conditiilor acestei oferte si rezilierea contractului. Deci,
in cazul 1n care aceastd clauza este inclusa in contract, beneficiarul ei este avantajat de aceste schimbari
conjunctural si, in final, el obtine: ori adaptarea contractului 1n curs de executare la noile conditii ale pietei
mondiale, ori perfectarea unui nou contract cu tertul ofertant. Deci, observam ca, In ambele situatii, bene-
ficiarul este avantajat, daca include o astfel de clauza in contract.

Dacé suntem pusi in dilema: in care contracte este inclusa o astfel de clauza?, atunci in literatura juridica
[4, p.94]; [2, p.185]; [5, p.62]; [6, p.13] se mentioneaza cd clauza ofertei concurente este frecventd in unele
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contracte pe termen lung, de exemplu, in cele de vinzare-cumparare de materii prime sau materiale (contractele
de aprovizionare).

In astfel de contracte, clauza este stipulati, de reguld, in favoarea cumparitorului, prin care el si poata
beneficia de posibilele schimbari ce pot aparea pe piata mondiald, cum ar fi o micsorare a pretului la materiile
prime sau la materiale, care sunt obiectul contractului de aprovizionare. In aceastd imprejurare, se produce o
adaptare a pretului obiectului contractual la mutatiile noi de pe piata internationala.

In aceasta situatie, observam ca clauza ofertei concurente prezinta unele analogii cu clauza de revizuire a
pretului in ceea ce priveste revizuirea pretului contractual, motivul fiind schimbarile de pe piatd internationala,
dar si unele diferentieri, cum ar fi cé indicele preturilor mai favorabile nu reiese din contract, ci din oferta
concurenta reclamata de un tert concurent al furnizorului.

Dezvoltand aceastd idee, mentiondm ca diferenta dintre aceste doud clauze consta in faptul cd clauza
ofertei concurente produce modificéri ale contractului nu din cauza schimbarii conjuncturii economice a
pietei, dar din reclamarea ofertelor mai avantajoase ale tertilor concurenti, iar clauza de revizuire a pretului
produce efecte juridice asupra contractului prin invocarea schimbarilor esentiale ale preturilor in conjunctura
economica a pietei mondiale, nu din partea tertilor concurenti, dar nemijlocit de cétre partea contractanta.
O alta deosebire intre cele doud clauze mentionate este ca clauza ofertei concurente nu opereaza in mod automat,
cum actioneaza asupra contractului clauza de revizuire a pretului, dar necesitd acordul promitentului.

Totodata, dupa cum am mentionat anterior, clauza ofertei concurente poate produce efecte juridice in
cazul reclamadrii ofertei de un tert concurent, in avantajul unei parti, de regula, cumparatorului, deci bene-
ficiarului obiectului contractual. Dar, totusi, consideram, alaturi de alti autori [4, p.94]; [2, p.187]; [7, p.178];
[8, p.143]; [3, p.93]; [16, p.101]; [9, p.130], ca clauza ofertei concurente poate fi stipulatd, mai rar, si in
favoarea vanzitorului. In aceste imprejurari, vanzitorul este in drept si oblige cumparitorul sa achite pretul
pe care el poate sa-1 primeasca pentru acelasi obiect contractual de la cumparatorii terti.

In confirmarea acestei idei, prezentim un model al clauzei ofertei concurente stipulate in favoarea vén-
zatorului: dacd, pe durata executarii prezentului contract, survine o crestere reald mai mare de ...% a pretu-
rilor la marfuri, lucrari sau servicii, care sunt, de obicei, obiect al acestui contract, vanzatorul/furnizorul este
in drept sa ceara de la cumparitor/beneficiar lichidarea acestei cresteri reale a pretului. In caz contrar, vanza-
torul/furnizorul este 1n drept sa perfecteze contracte cu tertul beneficiar, iar respectivul contract nu mai
produce efecte juridice din momentul refuzului cumparatorului/beneficiarului. Din acest exemplu observam
ca se realizeazd o aliniere a pretului la noua conjuncturd a pietei, particularitate prin care clauza ofertei
concurente are unele trasdturi comune cu clauza de revizuire a pretului.

Particularitatea clauzei ofertei concurente rezida in faptul cd produce efecte juridice pentru parti numai
daca oferta reclamata de tert este mai favorabila. Mecanismul de aplicabilitate a clauzei ofertei concurente
prezuma ca terta persoand a propus o ofertd mai avantajoasa. Se pune intrebarea: ce presupune o ofertd mai
favorabila? Deci, trebuie sa determindm daca calificativul ,,mai avantajoasa” este comparabil cu elementele
similare ale contractului ce deja se deruleaza.

In acest caz, trebuie ficuti o comparatie intre oferta tertului si clauzele corespunzitoare ale contractului
in curs de executare.

In situatia in care exista numai un singur element de diferentiere, cum ar fi pretul, celelalte elementele fiind
similare, se compara numai preturile. Deci, dacd este numai un singur element de diferentiere intre oferta si
contract, cum ar fi pretul (celelalte elemente rimanand constante), comparatia este simplu de efectuat; insa,
in practica, astfel de situatii sunt cam rare. in aceste imprejurari, sustinem opinia, expusi in literatura de spe-
cialitate [14, p.632], potrivit careia clauza ofertei concurente are tangenta, ca scop, cu clauzele de mentinere
a valorii, mai precis — de mentinere a puterii de cumparare a contractului, dar, in particular, se apropie de
clauza de revizuire a pretului.

Diferentierea constd in faptul cd modificérile in conjunctura economicd mondiald nu se aplicd in mod
direct asupra contractului, cum este cazul clauzei de revizuire a pretului, ci numai indirect in baza ofertei
reclamate de tert. In privinta efectelor acestor dou clauze, gisim solutia in practica contractuali: in cele mai
frecvente cazuri, ambele implica si aspecte de negocieri intre parti.

Iar in ipoteza in care preturile sunt egale, comparatia intre oferta concurentd si contractul in curs de
executare tine de analiza avantajelor oferite In optiunea modalitatilor de plata si/sau sincronizarii platilor in
timp, totodatd, avandu-se in vedere ansamblul avantajelor stipulate in celelalte clauze contractuale.
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In dezvoltarea acestei idei, mentionim ci, in situatia in care conditiile mai favorizate din oferta concu-
rentd nu se axeaza pe problema pretului sau nu se referd numai la pret, dar si la alte caractere semnificative
ale contractului, cum ar fi cantitatea, calitatea, termenele de livrare, conditiile de platd, de transport, alte
avantaje aferente sau conexe etc., situatii in care comparabilitatea este extrem de delicata, avantajele trebuie
analizate in complexitatea lor totala.

In acest context, se mentioneaza [2, p.186], pe buna dreptate, cd, de cele mai multe ori, situatia este mai
complexa cand pretul este identic, iar celelalte modalitati difera (modalitati de platd, calitate, cantitate,
regularitate, termen etc.), ori cand toate elementele, inclusiv pretul, sunt diferite. in practica, in cele mai
frecvente cazuri, toate elementele sunt diferite. In acest caz, trebuie analizate, in complexitate, toate clauzele
contractului, deci numai astfel se va observa daca oferta tertului este mai favorabild si poate produce efecte
juridice asupra contractului in curs de executare. Agream opinia expusa in literatura juridica de specialitate
[4, p.95], potrivit careia numai in asemenea imprejurari clauza ofertei concurente poate fi incadrata in randul
clauzelor de adaptare, deoarece analizeaza economia contractului, in curs de executare, in ansamblu, dar nu
pe etaloane de referintd aparte, cum sunt, de regula, clauzele de mentinere a valorii.

In aceste situatii, partile trebuie sa prevadi ca, pentru a se declansa mecanismul clauzei, nu trebuie ca
oferta sa fie cu caracter exceptional, de exemplu, de incheiere a unui contract executabil ,,spot”, adicd cu
livrarea imediata (pentru cantitati mici, de obicei) si plata pe loc, unde pretul, de reguld, este mai redus [4, p.95];
[6, p.13]; [2, p.186].

O alta problema dificild este cea privind proba ofertei concurente, fiindca ea nu poate produce efecte
juridice asupra contractului, pana cand nu este cunoscuta de promitent (vanzator).

In acest sens, se mentioneaza [5, p.63] ci cumpiritorul va trebui si-1 convinga pe vanzitor de realitatea
ofertei pe care i-0 opune si, 1n acelasi rand, sé-i dea posibilitatea sa aprecieze comparabilitatea acesteia cu
conditiile contractului. Pe de alta parte, tertul ofertant este interesat de mentinerea secretului operatiunii si
poate sa nu cada de acord cu divulgarea ofertei sale [2, p.186]; [4, p.95].

In asemenea imprejurdri, considerdm, aldturi de alti autori [4, p.95-96]; [6, p.13], cd dezlegarea problemei
ar fi un tert neutru (expert sau arbitru), la care vor apela partile. Totodata, in literatura de specialitate [10, p.248]
s-a subliniat ca acest tert trebuie sd prezinte, la rAndul sau, garantii de independenta, competenta si discretie.

Aceasti opinie nu a gisit o solutie de compromis in literatura de specialitate. Intr-o opinie [3, p.64]; [8, p.143],
s-a mentionat cd acest procedeu ar fi de naturd si furnizeze vanzatorului dovezile necesare, asigurand, tot-
odata, discretia, In raport cu tertul ofertant; dar, din punct de vedere practic, desemnarea unui tert indepen-
dent si competent nu s-ar putea sd nu prezinte dificultati. Considerdm, totusi, ca tertul neutru este o solutie in
aceasta problema, dar partenerii trebuie sd redacteze clar in clauza acest procedeu privind felul invocarii si
alte aspecte ale mijloacelor de proba.

O alta problema, care trebuie analizata, in afard de comparabilitatea conditiilor Intre ofertd si contractul in
curs de executare, este stabilirea conditiilor pe care trebuie si le intruneasca aceasta oferta pentru a produce
efecte juridice asupra contractului.

In literatura juridica de specialitate [4, p.96] a fost expusa opinia, potrivit cireia, pentru ca clauza ofertei
concurente sd-si poatd produce efectele, este nevoie ca oferta tertului sa fie datd in stare de angajament juridic,
deci, trebuie si fie serioasi, notorie, de buni-credinti si precisa. In acest context, ne raliem opiniei expuse in
literatura de specialitate [14, p.633-634], potrivit careia oferta concurenta trebuie sa fie reclamatd de o firma
serioasd, care sd-si poatd respecta obligatiunile, ca si firma carei oferta ii este opusd. De asemenea, durata
ofertei concurente trebuie sa fie corespunzatoare cu durata prevazuta in contract, dar In nici un caz sa nu fie
mai scurtd decat aceasta. Totodatd, mentiondm ca oferta concurenta nu poate fi reclamata de o persoana terta
care s-ar afla in relatii de prietenie cu cumparatorul si ar conveni impreuna sa creeze o oferta artificiala pentru a
induce in eroare furnizorul, ca acesta, in cele din urma, sa puna in discutie revizuirea contractului, care deja
se executd. In aceastd ordine de idei, consideram ci, pentru ca si nu apara situatii confuze privind declan-
sarea mecanismului clauzei ofertei concurente, este oportun ca in continutul ei partenerii sa Inscrie anumite
formulari speciale, de exemplu: ,,oferta concurenta trebuie sa fie reclamata de la un furnizor cunoscut si serios”
sau ,,oferta concurentd trebuie s emane de la o sursa sigurd, independentd de grupul asociatilor cumpara-
torului/beneficiarului”.

In aceasta privinta, sustinem opinia expusi in [4, p.96], potrivit cireia, pentru a produce efecte juridice
oferta tertului trebuie sa fie datd in stare de angajament juridic, deci, sa fie suficient de definita si sa exprime
intentia ofertantului de a se obliga din punct de vedere juridic in caz de acceptare.
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Totodata, ca sd nu apara unele dificultati privind invocarea probelor acestei oferte, consideram ca oferta
trebuie sa fie Intocmitd in forma scrisd, materializata prin scrisoare comerciala etc. In acest context, consi-
deram ca oferta respectiva, invocatd de tertul concurent, care contine conditii mai avantajoase, trebuie sa fie
adresatd nu doar unui partener ,, ad certam personam”, ci mai multor parteneri ,, ad incertam personam”.

Oferta trebuie sa fie serioasd, nu facutd jocandi causa si nici pentru a sonda mediul afacerilor asupra
posibilitatilor de a contracta [11, p.12]. Deci, dupa cum s-a mentionat in literatura de specialitate [12, p.58-59],
consideram ca o oferta trebuie sd intruneasca urmatoarele conditii cumulative: sa fie ferma; sa fie precisa si
completd; sa fie neechivoca si sa fie adresatd mai multor persoane.

in schimbul international de valori, clauza ofertei concurente este redactata in felul urmaétor: ,,Daca, in
cursul executarii contractului, cumparatorul notifica vanzatorului primirea unei oferte concurente care emana
de la un furnizor cunoscut si serios cu un pret inferior pretului de contract, orice alte conditii (in special, can-
titatea, calitatea, ritmicitatea livrarilor) fiind egale, vanzatorul va trebui, In termen de 10 zile de la primirea
notificarii cumparatorului, si examineze conditiile ofertei concurente. In lipsa unei intelegeri cu cumpara-
torul, acesta va fi degrevat de obligatia de a cumpéra de la vanzator, iar actualul contract va inceta la expi-
rarea perioadei de 10 zile acordate vanzatorului”; ori: ,,Daca, pe parcursul contractului, cumparatorul notifica
vanzatorului primirea unei oferte de buna-credinta, emanand de la o sursa sigurd, independenta de grupul
cumpdratorului, pentru furnizarea de bunuri de calitate egald, in conditii si pe baze comparabile...”; ori: ,,...
o oferta continand un pret inferior celui de care beneficiazd cumparatorul, inteles pentru totalitatea nevoilor
sale, emanénd de la un producator de pe piata europeand...”; sau: ,,...un pret pe piatd normal si loial, oferit
cumpdratorului de cétre un alt producétor cunoscut si serios, toate celelalte conditii (indeosebi cantitatea,
calitatea si termenele de livrare) ramanand identice...” [13, p. 288 si urm.].

Facand o analizd comparativa a acestor modele de clauze, se contureaza parerea ca oferta concurenta
trebuie sd emane de la un tert furnizor cunoscut si serios, care detine o pozitie puternicd pe piata internatio-
nala si poate sa-si indeplineasca obligatiile in caz de acceptare. Deci, termenii ca seriozitatea, buna-credinta
si loialitatea tertei persoane au obligatia sa spulbere ideile de complezenta, de artificialitate a ofertei con-
curente. lar, pe de altd parte, observam, alaturi de alti autori [5, p.63]; [2, p.186], ca acest tert trebuie sa fie
independent de grupul cumparatorului, deci sa nu se afle in relatii de complicitate cu cumparatorul si ca s-ar
fi inteles cu acesta pentru a provoca, in mod artificial, revizuirea sau repunerea in discutie a contractului in
curs de executare.

Aceastd situatie privind artificialitatea ofertei concurente a fost criticatd, pe bunad dreptate, in literatura
juridica [14, p.634], autorii sustindnd ca tertul nu este, Insa, interesat sd emitd o ofertd neserioasa din mai
multe considerente. Pe de o parte, o asemenea atitudine este de natura a-i stirbi reputatia comerciala, iar, pe
de alta parte, pentru faptul ca, in ipoteza in care intervine rezilierea contractului de lunga durata, oferta, odata
acceptatd de destinatarul ei, produce efectele unui contract care prin ipoteza ii este defavorabil. In acest sens,
nici chiar beneficiarul clauzei nu are interes, in principiu, sa dea curs unei asemenea oferte, deoarece refuzul
promitentului de a accepta adaptarea, urmata de rezilierea contractului, dar neinsotitd de incheierea unui alt
contract cu tertul, il pune in situatia de a pierde o relatie contractuald, fara a o inlocui printr-o alta mai avan-
tajoasa. Deci, in practica, situatiile de oferte neserioase sunt relativ rare [14, p.634].

In imprejurarile in care beneficiarul a primit o oferti mai favorabild din partea unui tert concurent al
promitentului, apare problema efectelor acesteia asupra contractului in curs de executare.

Asupra acestei probleme s-a mentionat, pe buna dreptate, ca este un aspect de o importanta deosebita, caci
evidentiaza, In mod concret, insasi finalitatea ce se urmareste prin clauza ofertei concurente [5, p.64]

De reguld, dupa cum am analizat mai sus, apar doua situatii, si anume: ori acceptarea din partea furnizo-
rului pentru a se adapta contractul in curs de executare la conditiile mai avantajoase din oferta concurenta
ori, in caz de neacceptare, dreptul beneficiarului de a rezilia contractul in curs de executare si de a contracta
cu tertul ofertant.

Sa presupunem situatia ca partile au prevazut in continutul clauzei ca ea sd opereze automat. Obligatia
veche devine caducd, iar beneficiarul clauzei recurge la adaptarea contractului conform conditiilor din oferta
tertului. In acest sens, se mentioneazi [4, p.96] ci o asemenea clauzi presupune existenta unei depline
increderi intre parti, iar, pe de altd parte, ea este riscantd pentru promitent (vanzitor), deoarece etalonul il
constituie oferta tertului, iar aprecierea conditiilor si a seriozitatii ei scapa controlului promitentului. Intr-o
alta opinie [15, p.38], s-a subliniat ca, teoretic, oricare din stipulatiile mentionate sunt destinate si opereze
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automat adaptarea contractului de lunga durata. Practic, apar insa o serie de dificultati, dat fiind faptul ca
pretul mai scdzut poate fi consecinta nu a unor perturbari economice, ci a altor cauze, precum: o deosebire de
calitate, termene mai tolerante de platd, durata totald de derulare a operatiunii. Deci, se observa clar ca
adaptarea automatd a contractului in curs de executare nu este agreata de literatura de specialitate.

In aceste imprejurdri, se mentioneazi [4, p.96]; [15, p.38] c, pentru a fi evitate asemenea inconveniente
majore pentru furnizorul promitent, in practica, producerea efectelor acestei clauze este subordonata acor-
dului acestuia ori unor negocieri purtate de parti in spirit de echitate.

In literatura juridica s-a mentionat ci clauza poate si-1 abiliteze pe beneficiar si invoce oferta mai favo-
rabila facutd nu direct acestuia, ci indirect unor clienti sau unor concurenti ai sai de catre tert [15, p.38]. Agream
aceasta opinie si considerdm ca ar fi oportun ca oferta sa fie facutd mai multor persoane determinate, ceea ce
ar spulbera ideile de complezenta si artificialitate a ei.

In situatia in care partile convin cd adaptarea se va face prin negocieri, ele trebuie sa precizeze ci rene-
gocierea va fi numai a pretului ori si a altor clauze contractuale, cum ar fi cele privind modalitatea si terme-
nele de plata, termenele executarii contractului, conditiile de calitate etc. in acest sens, observam alituri de
alti autori [5, p.64]; [15, p.38], ca clauza ofertei concurente are tangenta cu clauza de hardship.

In continuare analizim situatia in care adaptarea contractului nu a avut loc si beneficiarul clauzei este in
drept sa rezilieze contractul si sa perfecteze cu tertul ofertant un contract nou.

In literatura de specialitate s-a mentionat ¢, intrucét clauza ofertei concurente este, in general, stipulati in
contractele pe termen lung, cu executare succesiva, cel mai des, in practicd, acceptarea ofertei tertului se face
numai pentru o perioada determinata (de exemplu, pentru un an), timp in care contractul partilor este sus-
pendat [5, p.64]; [2, p.186]; [10, p.248].

In privinta rezilierii contractului, doctrina [4, p.98]; [5, p.64]; [10, p.248] denota ci rezilierea contractului
este mai rard in practicd si survine ca o solutie de exceptie.

Deci, in baza celor analizate, se contureaza opinia cd, in cazul aparitiei unei oferte concurente din partea
tertului, parvin trei situatii:

— prima situatie, in care contractul se modificd automat sau prin negocieri la noua conjunctura a pietei
mondiale;

— a doua situatie, cand contractul, In curs de executare, se suspendd pe un anumit interval de timp;

— a treia situatie, in care contractul se reziliaza si se perfecteaza un nou contract cu tertul, situatie mai rar
intalnitd in practica, dupa cum am mentionat mai sus, rezilierea aparand ca o solutie de exceptie.

In literatura juridica [7, p.179] s-a mentionat c4, la redactarea clauzei ofertei concurente, nu trebuie omise
nici problemele de ordin procedural. Notificarile se vor face in scris, prin scrisoare recomandata. [5, p.65];
[7, p.179].

Deci, se observa ca beneficiarul este obligat sa anunte promitentul despre existenta unei oferte concurente
si aceasta Instiintare nu trebuie sa parvina intr-o forma oarecare, dar anume in forma scrisa.

In functie de termene, in general, in literatura de specialitate [5, p.65] s-a mentionat ci, prima notificare
se efectueaza cand beneficiarul deja detine oferta concurenti. In acelasi timp, furnizorul promitent este interesat
sa limiteze frecventa aplicarii clauzei date si el insista ca in continutul ei sa fie fixate termene precise, in pe-
rioada 1n care beneficiarul are dreptul de a consimti oferta concurenta (ca exemplu, dupa 10 mai, in fiecare
an) sau altd durata de timp, dupd care cumpardtorul poate si beneficieze de aceastd clauza; de exemplu,
cumparatorul poate sé beneficieze de clauza ofertei concurente numai dupa trei ani de la data perfectarii
contractului.

In privinta termenelor, s-a subliniat ci ele trebuie sa fie relativ scurte, indeosebi daca contractul are ca
obiect produse al caror curs fluctueaza in mod rapid [5, p.65].

Sustinem opinia expusa in [5, p.65], ca problema in cauza trebuie sa fie solutionata, pentru fiecare caz in
parte, In baza vointei partilor.

Dupa cum a fost mentionat [15, p.38], aplicarea clauzei poate fi supusa, prin vointa partilor, si altor
circumstante. Spre exemplu, clauza nu va produce efecte decat dupa un anumit interval de timp (,,oferta mai
favorabila, intervenitd inainte de x ani de la incheierea contractului, nu poate fi invocata de catre beneficiar”).
In acest sens, se mentioneazi ci, de obicei, decalajul de pret trebuie si aiba o anumita importanta, fixandu-se
un procent minim diferential (,,£ x %” fatd de paritatea franco destinatie a pretului contractual”) [15, p.38].
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Aceasta opinie a fost sustinuta si dezvoltata in literatura juridica [4, p.98]; [5, p.65], unde s-a mentionat ca
promitentul poate limita efectele clauzei ofertei concurente si prin alte metode, cum ar fi: redactarea in clauza si
variatiile pretului.

Pentru a da finalitate acestei idei, prezentam un exemplu de clauzd a ofertei concurente: ,,... pentru ca
aceasta clauza sa intre 1n vigoare, este necesar ca decalajul de preturi sa aiba o marjd minima pentru cumpa-
rator, de exemplu, 10%, 1n raport cu pretul inscris in contract sau maxima pentru vanzator, cand clauza este
stipulatd in favoarea vanzatorului, de exemplu, 10%, In raport cu pretul oferit de un alt beneficiar al lucra-
rilor, serviciilor vanzatorului, totodatd, inscriind in clauza ofertei concurente ca aceasta nu poate fi invocata
in ultimii doi ani de finalizare a contractului, sau in cazul cand vanzatorului i se propune o ofertd noud, din
partea unei terte persoane, in clauza mentionatd, partenerii inscriu ca promitentul nu se va incadra in studierea
noii oferte numai dupa o perioada de timp stabilitd prin acordul partilor”.

Suntem de parere ca astfel de imprejurari privind redactarea clauzei ofertei concurente tin sa fie solutio-
nate pentru fiecare caz in parte, in functie de particularitatile si specificul obiectului contractual, conjuncturii
economice mondiale si de alti factori in baza acordului de vointa al partilor.

Din cele mentionate mai sus observam ca aceste caractere sunt specifice si clauzelor de mentinere a valorii
contractului, cum ar fi: clauzele monovalutare, clauzele multivalitare si clauzele de revizuire a pretului.

Dar, totusi, analizand opiniile expuse mai sus, se contureaza unele particularitdti caracteristice privind
aceasta clauza: stipuland aceastd clauzd in contract, promitentul este cointeresat si limiteze declansarea
mecanismului acestei clauze prin toate modalitatile, ca:

v’ prin anumite restrictii, de exemplu, stabilirea unei marje minime pozitive/negative de fluctuatie a

pretului ofertei concurente cu pretul de contract;

v" prin stabilirea unor termene de la data perfectarii contractului, in care clauza nu poate fi declansata o

perioada a anului, si, in consecinta, sa nu fie Intrerupt prea des procesul de productie al vanzatorului etc.

Dar, pentru beneficiar este avantajos ca toate aceste restrictii sd nu existe, deoarece, avand 1n vedere
faptul ca climatul economic de pe piata mondiald se schimba foarte des si cu oscilatii destul de impunatoare
si frecvente, atit negative, cat si pozitive, el poate profita de toate acestea si maximiza profitul.

Trebuie mentionat faptul ca si frecventa declansarii clauzei ofertei concurente, de asemenea, poate constitui
obiectul unor restrictii privind invocarea acestora.

In baza analizei efectuate, se contureaza urmatoarele concluzii:

1. Clauza ofertei concurente este un mijloc juridic eficient de contracarare a riscurilor survenite pe piata
internationald, cel mai des — a riscurilor de pret §i a unor riscuri nevalutare, care provin din schimbarea
continud a conjuncturii pietei mondiale. Fiind o clauza de adaptare a contractului la noile imprejuréri, totusi,
ea se apropie de clauzele de mentinere a valorii contractului si, in special, de clauza de revizuire a pretului.

2. Clauza ofertei concurente este foarte frecvent stipulata in unele contracte pe termen lung, dar nimic nu
impiedica partile sa o includa si 1n alte categorii de contracte.

3. In temeiul clauzei ofertei concurente, promitentul are drept de optiune intre acceptarea conditiilor
acestei oferte sau rezilierea contractului. Beneficiarul, insd, este avantajat: pe de o parte, va beneficia de
schimbdrile conjuncturale care au nemijlocitd tangentd cu contractul in curs de executare, iar, pe de alta
parte, in cazul in care promitentul nu se va racorda la noile conditii ale ofertei concurente, impuse de noua
conjuncturd a pietei mondiale, beneficiarul va rezilia, pe deplin drept, contractul in curs de executare si va
incheia un nou contract cu tertul ofertant in conditiile ofertei mai avantajoase.

4. Clauza ofertei concurente produce efecte juridice, in cazul invocarii, in avantajul unei parti (de regula,
al cumparatorului), dar ea poate fi stipulatd mai rar si in favoarea vanzatorului. Recomandam agentilor
economici s includa clauza ofertei concurente in contracte, in calitate de beneficiari, deoarece, In ipoteza
unei simple oferte lansate de un tert, aceasta, in cazul in care contractul de comert international nu contine
clauza ofertei concurente, nu are relevanta juridica. Aceasta subliniazd importanta juridica a clauzei ofertei
concurente in contractul de comert international.

5. Oferta, invocata de tertul concurent, care contine conditii mai avantajoase, pentru a produce efecte
juridice, trebuie sa fie data in stare de angajament juridic, deci sa fie suficient de definitd si sa exprime
intentia ofertantului de a se obliga, din punct de vedere juridic, in caz de acceptare. Totusi, ca sa nu apara
unele dificultati privind invocarea probelor acestei oferte, consideram ca oferta trebuie sa fie intocmita in
forma scrisa, materializata prin scrisoare comerciald etc. Oferta tertului concurent trebuie sa fie serioasa, nu
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sa fie adresatd numai unui partener ,,ad certam personam”, dar sa fie adresatd mai multor parteneri ,,ad
incertam personam”. Deci, oferta trebuie sa Intruneasca urméatoarele conditii cumulative: s fie ferma; sa fie
precisd si completd; sa fie univoca si s fie adresatd mai multor persoane determinate.

6. Oferta concurenta trebuie sa emane de la un tert furnizor cunoscut si serios, care detine o pozitie puter-
nica pe piata internationald si poate sa-si Indeplineasca obligatiile in caz de acceptare. Deci, termenii ca
seriozitatea, buna-credinta si loialitatea tertei persoane au obligatia sa spulbere ideile de complezenta, de
artificialitate a ofertei concurente. lar, pe de altd parte, acest tert concurent trebuie sa fie independent de grupul
cumparatorului, deci sa nu se afle in relatii de complicitate cu cumparatorul si nici sa nu fie Inteles cu acesta
pentru a provoca, In mod artificial, revizuirea sau repunerea in discutie a contractului 1n curs de executare.

7. Eficienta functionare a clauzei ofertei concurente impune si unele implicatii procedurale specifice intre
partenerii de contract. La acestea se referd anumite notificéri (instiintéri), care trebuie sé parvina intr-o forma
oarecare, in anumite conditii §i termene in care ele sa fie executate (infaptuite). Deci, beneficiarul este obligat
sd anunte promitentul ca existd o ofertd concurenta si cel din urma este obligat sa informeze cumparatorul
despre decizia luatd. In caz de rezultat negativ, beneficiarul trebuie si instiinteze furnizorul cu hotararea
despre suspendarea ori rezilierea contractului. Notificarile se fac, de regula, in forma scrisd prin mijloacele
stabilite de parti In contract.
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